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CAPITULO 1

La revolucion No-Code: por qué funciona
para las startups

El no-code no es una solucién a medias. Es una eleccion
estratégica. Startups que se lanzaron con no-code: Product Hunt
(empez6 como un simple Wordpress + hacks). Apps al estilo de
Notion en Bubble. Plataformas de marketplace en Glide. B2B SaaS
en Bubble/Memberstack. Empresas reales hechas con no-code
levantaron rondas seed y encontraron el PMF.

Por qué no-code para un MVP: velocidad. 2 semanas frente a 3
meses de desarrollo. Costo. Herramientas de $100 al mes frente a
$10,000-$50,000 de desarrollo a medida. Iteracién. Cambiar la Ul
en Bubble lleva 1 hora. Con un desarrollador, 3 dias. Validacién.
Comprobar rapido la hipétesis antes de contratar a un
desarrollador. Foco. El fundador controla el producto sin un
intermediario técnico.

Cuéndo no-code es la eleccién correcta: la etapa temprana de
validacion de la hipétesis. Negocios con patrones estadndar
(marketplace, panel SaaS, directorio, reservas). Un fundador no
técnico. Un presupuesto limitado. Cudndo no-code es la eleccién
equivocada: una infraestructura técnica tnica (entrenamiento de
modelos de IA, sistemas en tiempo real, IoT). Se requiere una
latencia inferior a 100ms. Cumplimiento normativo enterprise
(SOC2, HIPAA con requisitos a medida). Algoritmos complejos.
Escala: 100,000+ usuarios simultaneos (el no-code tiene techos de
rendimiento).

El ecosistema de herramientas no-code: Landing pages y sitios:
Webflow, Framer, Carrd. Aplicaciones web: Bubble.io (la mas
potente). Apps mdviles: Glide, Adalo, Bravo Studio. Bases de datos:
Airtable, Notion, Xano. Automatizacion: Make.com (antes
Integromat), Zapier, n8n. Pagos: Stripe + cualquier herramienta
no-code (integracién nativa). Formularios: Typeform, Tally,
Jotform. Autenticacién: Memberstack, Outseta. IA: OpenAl API a
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través de Make.com o de plugins de Bubble.

Graduados reales del no-code: Comet (el Upwork francés para
cientificos de datos) empezd en Webflow+Airtable. Landbot
(constructor de chatbots): infraestructura en parte no-code para el
MVP. Cientos de lanzamientos en PH estdn hechos con
herramientas no-code. La clave: el no-code no es para siempre. Es
para un arranque rapido. Cuando encuentre el PMF, contrate
desarrolladores para reconstruir el producto sobre una base
so6lida. Pero para entonces ya tendrd clientes de pago y runway.
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CAPITULO 2

Bubble.io: una aplicacion web completa
sin cadigo
Bubble.io es la herramienta no-code mdas potente para crear

aplicaciones web. Si tiene légica compleja, una base de datos y
cuentas de usuario, Bubble es su herramienta.

Qué sabe hacer Bubble: aplicaciones web completas con
frontend y backend. Una base de datos relacional (things y fields).
Workflows (légica de negocio sin cddigo). Autenticacion de
usuarios. Pagos mediante el plugin de Stripe. Conexiones con API
(llamadas a REST API desde Bubble). Datos en tiempo real
(actualizaciones sin recargar la pdagina). Disefio responsive. Un
ecosistema de plugins (1000+ plugins para Google Maps,
Sendgrid, OpenAl, etc.).

La curva de aprendizaje: Bubble es mas complejo que Webflow.
Espere: 2-5 dias para entender lo basico. 2-4 semanas para una
aplicacién sencilla. 1-2 meses para un marketplace complejo.
Recursos: la documentacion oficial de Bubble. Bubble Academy
(gratis). YouTube: Jonny Morriss, Nocodehacks. El Bubble Forum
es muy activo.

Aplicaciones tipicas en Bubble: Marketplace (vendedor +
comprador + pagos + resenas). Panel SaaS (cuentas de usuario +
datos + funciones). Plataforma de reservas (calendario +
disponibilidad + pagos). Directorio (fichas + busqueda + filtros).
Plataforma de comunidad (publicaciones + comentarios + perfiles
de usuario).

Limitaciones de Bubble: Rendimiento: las apps complejas
pueden ser lentas. La optimizacién requiere experiencia.
Dependencia del proveedor (vendor lock-in): su cédigo vive en
Bubble. La migracién es complicada si decide irse. SEO: el
server-side rendering es limitado (aunque mejora). Precio:
$29-$529 al mes segun el plan y el tréafico.
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Un buen stack no-code para el MVP de un SaaS: Bubble (la
aplicacién principal) + Webflow (sitio de marketing/landing page)
+ Stripe (pagos) + Intercom o Crisp (chat de atencién al cliente) +
Make.com (automatizacién de notificaciones e integraciones) +
Airtable (herramienta de operaciones internas). Este stack cubre
90% de las necesidades de un SaaS MVP.
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CAPITULO 3

Webflow + Airtable + Make: un arranque
rapido
Si Bubble es un martillo para aplicaciones complejas, la

combinacion Webflow + Airtable + Make es una navaja suiza para
casos mas simples, pero muy frecuentes.

Webflow: la mejor herramienta no-code para sitios de marketing
y landings. Control total del disefio. SEO-friendly (SSR, HTML
limpio). CMS para blog/contenidos. E-commerce (béasico). No
permite: cuentas de usuario con datos privados. Logica de negocio
compleja. Precio: $14-$212 al mes.

Airtable: Google Sheets con esteroides. Una base de datos con
relaciones entre registros. Formularios para recopilar datos.
Vistas: Grid, Gallery, Kanban, Calendar. Automations (internas).
API para integraciones. Sirve bien para: un CRM de operaciones
internas. Planificacién de contenidos. Seguimiento de candidatos.
Base de datos de clientes. Precio: desde un plan gratuito (bastante
generoso) hasta $20 por usuario al mes.

Make.com (antes Integromat): automatizacion entre
aplicaciones. Un workflow builder visual (mejor que Zapier para
légicas complejas). Cientos de integraciones (Airtable, Webflow,
Gmail, Slack, OpenAl, Stripe...). Casos de uso clave: envio de un
formulario de Webflow — un registro en Airtable + una notificacién
por Gmail. Un nuevo pago en Stripe — una actualizaciéon en
Airtable + una notificacién en Slack + un email de bienvenida al
cliente. Una nueva fila en Airtable — generacion de PDF — envio
por email.

Un ejemplo concreto en 2 semanas: una aplicaciéon de captacién
de leads B2B mediante formulario para una consultora. Semana 1:
una landing en Webflow con propuesta de valor + formulario.
Conectar Make.com: envio del formulario — Airtable (CRM) +
respuesta automatica al cliente (Gmail). Airtable como CRM:
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revisar los leads, actualizar los estados. Semana 2: afladir el pago
con Stripe (mediante Webflow e-commerce o un enlace de pago de
Stripe). Make.com: confirmacién del pago — actualizacién en
Airtable + confirmacién de la reserva al cliente + una notificacion
de Slack para usted. Integracién con Calendly para reservar
reuniones. Resultado: un sistema completo de captacién y
conversion de leads B2B en 2 semanas. Costo de las herramientas:
~$50-100 al mes.

Doénde aprender: Make.com Academy (gratis). Webflow
University (gratis). Airtable Learning Center (gratis). YouTube:
Ben Tossel, Scott Vu. Comunidad: No Code Founders Slack,
Makerpad.
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CAPITULO 4

IA + No-Code: el siguiente nivel de
automatizacion

En 2024-2025 las integraciones de IA mediante no-code se
volvieron practicamente gratuitas en cuanto a implementacion.
OpenAl API + Make.com = potentes workflows de IA sin una sola
linea de cddigo.

OpenAl API a través de Make.com: escenarios: un cliente nuevo
rellend el formulario - Make.com — GPT-4 analiza las necesidades
- redacta automaticamente una propuesta personalizada — envia
un email. Un nuevo ticket de soporte — GPT-4 lo clasifica +
propone una respuesta — lo envia a Slack para su aprobacion. Una
idea de articulo para el blog en Airtable —» GPT-4 escribe un
borrador — lo guarda en Notion.

Herramientas de IA + No-Code: Levity.ai: automatizacion con IA
sin API. Modelos entrenables para clasificaciéon. Akkio: ML sin
cédigo (predicciéon de churn, scoring de leads). Claude API +
Make.com: similar a OpenAl, pero a menudo mejor para tareas de
texto. Perplexity API: integracién de busqueda con IA.

Una startup real de IA en no-code: varias startups lanzaron
productos basados en IA usando la GPT-4 API a través de
Make.com o del API plugin de Bubble. Ejemplo: cartas de
presentacién con IA para personas que buscan empleo. Frontend:
una landing en Webflow + un formulario de Tally (subida del CV +
descripcién del puesto). Backend: Make.com: envio del formulario
de Tally - GPT-4 prompt «Escribe una carta de presentacién a
partir de este CV y de la oferta de empleo» — el resultado por
email al cliente + un registro en Airtable. Pagos: un enlace de
Stripe ($9.99 por una carta o $29 al mes sin limite). Se lanz6 en 4
dias. $2K de MRR en el primer mes.

Limites de IA + No-Code: Rate limits: la GPT-4 API no es
ilimitada. A escala hace falta una cola. Fiabilidad del prompt: la
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salida de GPT no siempre es igual. Hace falta validaciéon. Costo a
escala: las llamadas a la GPT-4 API son caras con un volumen alto.
Hace falta un calculo de unit economics antes de escalar.
Privacidad: los datos de los clientes van a la OpenAl APIL
Compliance con GDPR: compruébelo. El paso al cédigo: cuando
llegue a $10K+ de MRR con un stack de IA no-code, contrate a un
ingeniero de ML para optimizarlo.
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CAPITULO 5

Los limites del no-code y cuando pasar al
codigo
El no-code es un punto de partida, no la meta. Un fundador

inteligente sabe cuando el no-code empieza a frenar el crecimiento
y se prepara para la transicion.

Limites técnicos de Bubble.io: el rendimiento cae al crecer la
complejidad. Con 1,000 usuarios simultdneos, Bubble responde
bien. Con 100,000 empiezan los problemas. Las consultas a la base
de datos no siempre son 6ptimas: no hay SQL directo. Un
algoritmo personalizado (matching, ranking, ML) es muy dificil o
imposible. Las funciones en tiempo real (chat, colaboracién en
vivo) son posibles, pero con dificultades.

Limites de negocio: riesgo de vendor lock-in: si Bubble cambia
sus precios, usted es rehén. Inversores: algunos inversores miran
con recelo una infraestructura no-code en un producto maduro.
Enterprise compliance: SOC2 y HIPAA con requisitos a medida
suelen exigir control total del cédigo. Talento técnico: encontrar a
un especialista no-code en el mercado laboral es mas dificil que
encontrar a un desarrollador de React/Node.

Setiales de que es hora de pasar al codigo: usted paga $1,000+
al mes por Bubble por la capacidad de servidor. Se topa con
regularidad con limitaciones técnicas que bloquean funciones.
Tiene $20K+ de MRR y crece (hay recursos para un desarrollador).
Un cliente enterprise exige una due diligence técnica. Estd
construyendo un moat sobre la tecnologia.

Estrategia de transicién: no reescriba todo a la vez. Patrén
Strangler Fig: sustituya poco a poco los componentes no-code por
cédigo. Empiece por el backend: traslade la API y la légica de
negocio a Node.js/Python. Frontend Bubble — React/Next.js.
Database: Bubble DB — PostgreSQL. Contrate a un desarrollador
que «no se reirda del legacy no-code»: es un criterio real de
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contratacién en las startups.

La filosofia final: el no-code le ahorra $50,000-$200,000 en el
desarrollo temprano. Es dinero que se puede gastar en marketing,
en contratar vendedores o simplemente en conservar el runway.
La deuda técnica del no-code es real, pero manejable. Use el
no-code para encontrar el PMF. Use c6digo para escalar después
del PMF.
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Y ahora qué?
Gracias por leer <MVP No-Code: un producto en 2 semanas sin
programador».

Las actualizaciones de este libro, los archivos EPUB y PDF y
todas las guias de la serie estdan en la pdagina del libro:

quides.mmix.biz/es/nocode-mvp

Maksym Stepanenko, Innova Publishing.
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